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Como o Valentine’s Day pode salvar
seu més de Fevereiro?!

No mundo todo, o dia dos namorados é no dia 14 de
fevereiro, no Valentine’s Day. Menos no Brasil.

Mas na verdade, o “verdadeiro” dia dos namorados, o
do dia 14/02, também pode ser uma étima
oportunidade de vendas para e-commerces
brasileiros! Sabe por qué?

- A pessoa que compra o presente estd disposta a
pagar mais caro. Os brasileiros ja comemoram o
Valentine’s Day nas redes sociais.

- Tudo para surpreender e mostrar que se importa
com a sua “metade da laranja” (o ticket médio é de
aproximadamente R$130).

- Ndo sdo so os apaixonados que trocam presentes.
Amigos também se homenageiam, familiares, pets,
professores e até mesmo colegas de trabalho.

- Aqui no Brasil, os produtos mais comprados nessa
data sdo flores, roupas, acessérios, celulares e
smartphones, joias e eletrénicos. Parece bom, né?

- Com promocgdes especiais de Valentine’s Day, seu e-
commerce pode reforgar um periodo em que ocorre
uma queda natural de vendas, principalmente por
causa do carnaval.

Aqui vdo algumas dicas pra fazer seu e-commerce
entrar no clima do romance e fazer um baita sucesso
em fevereiro, mesmo com o fantasma do Carnaval
atrapalhando as vendas:

- Crie conteudo: aproveite e crie posts e tdpicos como
“o que dar de presente pra ele ou pra ela”, listas de
opcOes, ideias, sugestdes e outras coisas que possam
gerar o interesse e a vontade de presentear o
proximol!

- Facilite a procura: organize seu site para que seja muuuito
facil encontrar o presente perfeito. Se fizer sentido, separe
os produtos por género, categoria, prego, cor, tamanho,
etc.

- Garanta que a entrega sera feita no prazo: primeiramente,
s6 prometa o que possa cumprir. Entdo se vocé realmente
conseguir entregar a compra antes do dia 14/02, deixe isso
claro em varios momentos, pois isso pode ser um fator
decisivo pro seu cliente concluir a compra.

- Ofereca embrulho grétis: uma gentileza pequena como
essa pode fazer toda a diferenca na imagem que o cliente
tem de vocé. Ele vai economizar tempo e dinheiro e,
acredite, ele vai se lembrar disso no futuro.

- Dé um toque romantico ao seu site: adicione enfeites e
temas romanticos ao seu site, a fim de lembrar o
consumidor dessa “nova data” e estimula-lo a presentear
pessoas queridas.

Oferega um impecavel servigo ao consumidor: isso, na
verdade, deveria ser aplicado sempre, e ndo sé em datas
nas quais seu trafego aumenta. As vezes, um consumidor
pode desistir da compra porque ficou com alguma duvida
gue poderia ter sido sanada facilmente por alguém da
equipe de suporte.

E ai, acha que essa data pode dar uma alavancada no més
de fevereiro?
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