
 
 

 
CAMPANHA BÔNUS DIA DAS MÃES 

                                                              Por Augusto Aki  
 

A floricultura é um varejo da cidade que gera empregos e que participa da economia. Assim, 
ela precisa da ajuda das pessoas para poder continuar contribuindo com a economia local. 

 

Milhares de flores tem sido jogadas fora, todos os dias, pois não podem ser estocadas, 
privando as pessoas de demonstrar seu carinho por quem querem bem. 

 

Um dos momentos mais importantes para demonstrar esse carinho é o próximo DIA DAS 
MÃES. 

 

Pensando nisso, estamos propondo, que sua floricultura faça uma campanha denominada 
“BÔNUS DIA DAS MÃES”, onde o consumidor poderá fazer 2 boas ações: 

 Ajudar o comércio do seu bairro 
 Mostrar à sua mãe como tudo isso faz a gente querer ainda mais lembrar o 

quanto ela é importante para a família. 
 

Funciona assim: 

1. Você cria o “BÔNUS DIA DAS MÃES” –e o consumidor adquire e paga R$ 50,00 se 
comprar até o dia 30 de abril e para o dia das mães pode encomendar um dos 
produtos indicados em seu site usando um CRÉDITO DE R$ 100,00! (isso mesmo paga 
R$ 50,00 e leva R$ 100,00) 

2. O uso dos cupons fica limitado até o dia das mães de 2020. 
3. Somente poderá ser usado 1 cupom por produto. 

 
O número de cupons é limitado e a venda dos mesmos poderá ser encerrada antes do dia 30 de 
abril caso essa cota seja totalmente vendida antes dessa data. 
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PROVIDÊNCIAS DA LOJA: 
 

 Organize-se com outras lojas, para ter mais volume de negociação na compra e no 
poder de divulgação 

 Negocie com o fornecedor descontos especiais das flores, pois dentro dos R$ 50,00 
tem que estar o preço das flores, o preço da entrega, o preços dos demais itens e seu 
lucro. 

 Haverá fornecedor interessado em participar, pois esse ano não terá subida no 
preço das flores e todos estão interessados em reconstruir nosso mercado – ESSE 
PODE SER O 1º GRANDE PASSO 

 Cada loja participante define quais produtos desenvolverá para a promoção e 
coloca em seus canais. 

 Planeje a logística de compra. 
 Planeje o esforço de divulgação (o ideal é que isso aconteça o mais breve possível) 
 Planeje o controle de vendas dos CUPONS 
 Refaça essa promoção em outras datas. 
  

Aproveite a experiência para desenvolver outras campanhas em conjunto com esse mesmo 
grupo. 
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